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PERSONAL SHOPPER

Managers, dirigeants, et toute personnes souhaitant intégrer un réle de manager.
Aucun

6 jours soit 42H de formation.

A définir

De 9h a 12h30 et de 13h30a 17h

Minimum : 1/ Maximum : 8

Inscription a réaliser 1 mois avant le démarrage de la formation.

Intra ou inter
Pour accés aux personnes porteurs d’'un handicap : Nous consulter.

Mme Farah BENCHIKH

Cette formation est éligible jusqu'a 100 % du financement de la formation
professionnelle

a partir de 1750 euros.

Connaitre toutes les morphologies,

Connaitre les différentes matiéres et tissus,

Connaitre toutes les démarches et stratégies commerciale,
Savoir relooker une personne en intégralité.

PROGRAMME DE FORMATION
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PERSONAL SHOPPER

o Histoire de la mode
= Histoire de la mode.

= Tendance.

= Mode internationale. .
o LaSilhouette (Morphologie) : !

= Connaitre les différentes silhouettes. 5 .

= A chaque silhouette sa signification.
= Petite, grosse, ronde, ce que l'on croit.
= Comment rééquilibré une silhouette.

L

k]

Ldobe Sasch

o La Colométrie
m  Toute la théorie de la couleur en adéquation avec les 4 saisons.
= Savoir utiliser les couleurs avec psychologie : des astuces.
= Réalisation de draping.

o Levisage
= Savoir étudier les différents types de visage.
m |es accessoires et la valorisation.

o Les Matiéres
m Les différents textiles et leurs classifications.
m Les différentes coupes.
® Lesintemporelles et le « le must have ».

o Styles
m Les différents styles.
= Etude de cas sur les styles.
= Etude personnalisé.

o En avant
= Mise en ceuvre de tout le contenu.
= Savoir relooker en suivant le budget des clients.
= Savoir conseiller et fidéliser.
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PERSONAL SHOPPER

+ Evaluation individuelle du profil, des attentes et des besoins du participant avant le démarrage de la
formation.

+ Evaluation des compétences en début et en fin de formation.

* Questionnaire d'évaluation de la satisfaction en fin de formation.

* Feuille de présence signée des participants et du formateur par demi-journée.
* Attestation de fin de formation mentionnant :

o Les objectifs,

o La nature,

o Ladurée de l'action,

o Les résultats de I'évaluation des acquis de la formation.

« Evaluation des besoins et du profil du participant.

* Apport théorique et méthodologique : séquences pédagogiques regroupées en différents modules.
+ Contenus des programmes adaptés en fonction des besoins identifiés pendant la formation.

* Questionnaires, exercices et étude de cas.

* Réflexion et échanges sur des cas pratiques.

* Retours d'expériences.

* Mise a disposition de tout le matériel informatique et pédagogique nécessaire.
* Support de cours au format numérique et version papier transmis au participant par mail et support
papier en fin de la formation.

Chaque formation est sous la responsabilité du directeur pédagogique de I'organisme de formation, le
bon déroulement est assuré par le formateur désigné par I'organisme de formation.

= Contact:
BENCHIKH Farah : iffconsultingmanagement@gmail.com
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